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SOLARANLAGE VON VAILLANT FÜR WÜSTENROT-JUBILÄUMSKUNDEN

Starke Offensive
Dieses Jubiläum kam gerade zur rechten Zeit: Die Bausparkasse 
Wüstenrot und Vaillant Österreich konnten im Zuge der vor 
kurzem gestarteten Kooperation im Bereich „Förderung thermischer 
Sanierung“ den einmillionsten Vertragspartnern eines Wüstenrot-
Bauspardarlehens ein besonderes Geschenk machen. 

Im Bild (v.l.): Manfred Ceplecha, Vaillant-Vertriebsleiter Ost & Süd-Österreich, Ing. Dr. Georg Patay Leiter 
Marktentwicklung -Vaillant, BM DI Josef Pröll, Gewinner-Ehepaar  Adelheid und Wilhelm Krafka, Wüstenrot 
Generaldirektorin Dr. Susanne Riess-Passer, Wüstenrot-Berater Ernst Hebenstreit und Wüstenrot-Landes-
direktor Manfred Graf

Mit Beginn der neuen Bundesförde-
rung für thermisch-energetische 
Sanierungsmaßnahmen hat Wüs-

tenrot mit starken Partnern – darunter auch 
Vaillant Österreich – eine Aktion gestartet, die 
sanierungswilligen Kunden zusätzlich zu den 
5.000,- € staatlicher Förderung zahlreiche wei-
tere Vergünstigungen einbringen kann. Von 
dieser Kooperation profitierten Anfang Mai 
2009 auch die „Jubiläumskunden“ des Wüsten-
rot-Bauspardarlehens: Dem Ehepaar Adelheid 
und Wilhelm Krafka aus Getzersdorf bei Trais-
mauer wurde als einmillionsten Kunden bei ei-
nem Festakt im Finanzministerium ein Scheck 
über 10.000,- € überreicht. Davon übernimmt 
Vaillant 5.000,- € für die Errichtung einer moder-
nen, zukunftssicheren Solaranlage mit Solarkol-
lektoren, Speicher und Dachmontage; weitere 
5.000,- € steuert Wüstenrot für die Installation 

der Anlage durch den Installateurbetrieb Chris-
toph Eckl aus Rohrendorf bei.

Lob von höchster Stelle 

Finanzminister und Vizekanzler DI Josef Pröll 
gratulierte im Rahmen der Scheckübergabe 
persönlich den Förderungsnehmern, unter-
strich die Bedeutung des Bausparsystems als 
sichere Finanzierungsvariante für Wohnträume 
und zeigte sich von der gemeinsamen Initiative 
der Unternehmen Wüstenrot und Vaillant, die 
jedem Bezieher der staatlichen 5.000,- € Förde-
rung einen zusätzlichen Bonus in Aussicht stellt, 
besonders angetan: „Ich begrüße die Kooperati-
on von Wüstenrot und Vaillant und gehe davon 
aus, dass diese Aktion im Zusammenhang mit 
dem thermischen Konjunkturpaket  äußerst 
erfolgreich sein wird.“

Exklusive Kooperationspartner

 Übergeben wurde der 10.000,- € Scheck von 
Dr. Susanne Riess-Passer, Generaldirektorin der 
Bausparkasse Wüstenrot, gemeinsam mit Ing. 
Dr. Georg Patay, Leiter der Abteilung Marktent-
wicklung bei Vaillant Austria und Manfred Ce-
plecha, Vaillant-Vertriebsleiter Ost & Süd-Öster-
reich. „Wir sind besonders froh, dass wir Vaillant 
als exklusiven Kooperationspartner gewinnen 
konnten“, erklärte Dr. Riess-Passer. „Gerade als 
energieneutraler Komplettanbieter ist der 
österreichische Marktführer prädestiniert für 
Wüstenrot-Kunden.“ Und Ing. Dr. Patay ergänz-
te: „Als klima:aktiv Partner freuen wir uns, mit 
der Solaranlage nicht nur einen Beitrag zur CO2-
Reduktion, sondern auch eine konkrete Unter-
stützung für diese besondere Wüstenrot-Finan-
zierung leisten zu können.“

Starke wirtschaftliche Impulse

Heizungsspezialist Vaillant und die Bauspar-
kasse Wüstenrot nutzen die Offensive der öster-
reichischen Bundesregierung zur thermischen 
Sanierung für eine reizvolle Kooperation, von 
der sowohl „Häuslbauer“ als auch Fachhandels-
partner profitieren können. Jeder Kunde, der 
sich für den staatlichen Sanierungsscheck von 
bis zu 5.000,- € interessiert, erhält über die Lauf-
zeit der Förderungsaktion bei Wüstenrot eine 
Energiespar-Card und ein Energiespar-Bonus-
heft mit interessanten Vaillant-Vorteilen, die 
nach einem Punktesystem gestaffelt sind 
(1 Punkt = 50,- €). 

Die Aktion garantiert dem Kunden neben 
Rückvergütungen im Gesamtwert von bis zu 
1.280,- € auch eine effiziente Beratung in Sanie-
rungs- und Förderungsfragen. Interessant ist 
die Kooperation freilich nicht nur im Hinblick 
auf Sanierungs- oder Renovierungsmaßnah-
men in Altbauten, sondern auch als Anreiz für 
die Installation moderner, umweltfreundlicher 
Heiztechnik in Neubauten. Vaillant-Installateure 
können die Kampagne als willkommene Ge-
schäftsbelebung in wirtschaftlich schwierigen 
Zeiten nutzen. 

www.vaillant.at>
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